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Genius Consulting GmbH ist eine global agierende Unternehmensberatung, die spezialisiert ist auf die Bereiche Executive Search, Outplacement

und Reverse Headhunting in der Mobilitidtsindustrie. Wir verstehen uns als Problemléser und besetzen im Auftrag unserer Klienten sowohl

Fiithrungs- als auch Spezialistenfunktionen. Wir steigern die Wertschépfung bei unseren Kunden, weil wir die besten Kandidaten finden und fiir

neue Herausforderungen begeistern!

Unser Klient ist eine renommierte Automobilhandelsgruppe, die
Teil eines international agierenden Automobilherstellers ist.
In Deutschland ist unser Klient an 14 Standorten in den Metropolen

Berlin, Frankfurt, Kéln, Miinchen vertreten. Europaweit finden Sie
unseren Mandanten in weiteren 14 Lindern.

Das Kerngeschift ist der Verkauf von PKW und Nutzfahrzeugen
sowie der gesamte Service nach dem Verkauf.

AUFGABEN

(0]

Maximierung der Vermarktung von Teilen und Zubehor und der
anderen vertriebenen Produkte und Dienstleistungen an GroB3kunden,
freie Werkstitten und das Sekundirnetz unter Sicherstellung der
Kundenzufriedenheit und Rentabilitit im AuBendienst.

Verfolgung und Analyse des lokalen Marktes und Akquisition von
Neukunden.

Definition, Entwicklung und Anwendung der Teile- Verkaufsaktionen.
Betreuung und Pflege der Handelsbeziehungen mit den Grokunden,
Fremdwerkstitten und den angeschlossenen Servicebetrieben bzw.
Hindlern.

Organisation und Durchfihrung der Vertriebsaktionen

des Herstellers.

Organisation und Durchfihrung regelmifliger Besuche

der GroBkunden, der angeschlossenen Sekundirnetzpartner,
Servicebetriebe und Fremdwerkstitten.
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Beratung, Schulung und Information der Kunden tber die gesamte
Produktpalette und deren Vorteile im Bereich Teile und Zubehor.
Animierung und Unterstiitzung der Servicebetriebe und
Wiederverkdufer, um das finanzielle Exrgebnis zu optimieren.
Identifizierung und Analyse der potentiellen Kunden im Bereich
Teilewesen (Betriebsergebnis Teile, Umschlagsgeschwindigkeit,
Stock).

Identifizierung der Konkurrenz und deren Aktionen mit
anschlieBender Information des Leiters Teilewesen.

Umsetzung und Verfolgung der vom Hersteller vorgegebenen
Marketing- und Kommunikationsmaf3nahmen.

Analyse, Pilotierung und Auswertung der Kunden, Ergebnisse und
Umsitze sowie die Erstellung der vereinbarten Gutschriften an den
Kunden.

Ihr Profil:

O

Erfolgreich abgeschlossene, kaufminnische oder technische Ausbildung
Vertriebserfahrung im Kfz-Gewerbe (Autohaus
/Werkstatt/Reifen/Autoglas etc)

Verstindnis von Lagerkennzahlen

Kenntnisse der einschligigen Software

Winschenswert aber KEINE VORAUSSETZUNG sind Kenntnisse der
Produktpalette im Bereich Teile, Zubehér, Farben und Lacke

Fihigkeit zum unternehmerischen

Handeln/Zielotientierung/ Analysefihigkeit

Hohes Maf3 an Kundenorientierung

Organisierte und strukturierte Arbeitsweise

Ergebnisorientierung
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